16

DOMINGO
5 DE ENERO DEL 2003

el Periédico

INMOBILIARIA

| 1§ 2= % e

SHUHA RS

W -de MedeE
RS

[T
&1

p. 4;rl‘ tlﬂ-l!l'{ll'l.{r

LA EMPRESA CUENTA
CON PROFESIONALES
CUALIFICADOS Y OFRECE
TRATO PERSONALIZADO

VICTOR FUSER | BARCELONA

servicio integral al cliente dentro
del ambito inmobiliario. Esto quie-
re decir que la empresa, fundada en To-
rredembarra (Tarragona) en 1998, se de-
dica a la comercializacién de obra nueva
y de segunda mano, la gestién inmobi-
liaria, la distribucion de materiales, las
reformas o a decoracion. Para todo ello,
la firma cuenta con toda una serie de
profesionales cualificados y especificos
para cada area de negocio.
Comenzando por la comercializacion,
Llars Mediterranies se centra por igual
en pisos para primera 0 segunda resi-
dencia, tanto en la costa como en la
montafia. Eso si, dando siempre un tra-
to personalizado. En la actualidad, la
empresa ofrece a sus clientes promo-
ciones en Tarragona, Lleida, Murcia y
Malaga. Sin embargo, es en la provin-
cia tarraconense donde se concentran
la mayor parte de sus promociones, co-
mo los edificios Lluis Companys, Ca-
pella o Gilbert de Torredembarra, los
conjuntos residenciales Cefir Il o Mitjorn
de Miami Platja o el edificio Serra d'Or
de la Pobla de Mafumet. En Lleida, des-
tacan el residencial Igeo de Mollerussa
o el residencial Russinyol de Les Bor-
ges Blanques.
Ya fuera de Catalunya, Llars Medi-
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Vista del edificio Capella, que la empresa comercializa en Torredembarra (Tarragona).

terranies promociona el Trampolin Hills
Golf Resort de Campos del Rio (Murcia)
o0 el conjunto residencial Terrazas del Sol
de Manilva (Malaga).

ASESORES Y DISTRIBUIDORES // En re-
lacion a la gestion inmobiliaria, la em-
presa asesora sobre inversiones y su
posterior comercializacién, ya sea a par-
tir de venta sobre plano o con la vivien-
da ya terminada. Por si fuera poco, la
compafiia distribuye, como mayoristas,

LA FIRMA CONCENTRA
SUS PROMOCIONES
EN LA PROVINCIA DE
TARRAGONA

diversos productos destinados a la
construccion. Ademas, amuebla pisos
piloto sin coste alguno. En esta dltima
area, Sesorc dispone de dos areas de
venta minorista de muebles, con una ex-
posicion de 600 metros cuadrados con
muebles de todas la calidades, lampa-
ras y decoracion en general.

Un servicio que se caracteriza por la
capacidad de la empresa de superar los
retos con animo, constancia y profesio-
nalidad y, sobre todo, eficacia.

BREVES

LA ACUMULACION de deudas, jun-
to con la subida de tipos de inte-
rés, empieza a pasar factura a las
familias que no pueden afrontar el
pago de sus créditos y estan em-
pezando a dejar de pagar, incluso
la hipoteca. Segun el Banco de Es-
pafia, el saldo de hipotecas impa-
gadas de las entidades financieras
ha crecido un 26% en el 2006 has-
ta los 1.949 millones de euros.

EN LOS DOS (ltimos afios Espafia
ha recibido el 5% del total de la in-
version inmobiliaria de Europa, que
en los ejercicios 2005 y 2006 su-
peré los 100.000 millones de eu-
ros, de los que mas de la mitad tu-
vieron como destino el mercado
britanico. Asi lo pone de manifies-
to Aguirre Newman, compaifiia es-
pecializada en todos los segmen-
tos del sector inmobiliario.

UNA DE LAS INICIATIVAS mas sona-
das de penalizacién de los propie-
tarios con pisos desocupados es
la de la comunidad catalana, don-
de se emprenderan expropiacio-
nes temporales para poner fin al
rompecabezas inmobiliario. En la
actualidad, Espafia tiene el menor
nimero de viviendas en alquiler de
Europa y la mayor proporcion de
casas desocupadas.



